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lean canvas adalah metode rencana bisnis satu

halaman yang menampilkan sejumlah blok
untuk membantu pebisnis memetakan

beberap olg penting yang akan membantu
mengubah 1de bisnismenjadi sesuatu yang

lebih konkret. i i Jii |
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Manfaat Metode Lean Canvas

Membuat suatu ide yang rumit menjadi lebih
felksibel

Berfungsi untuk menemukan informasi kunci

dengan mudah yang dibutuhkan dalam suatu
# perkembangan bisnis.
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CONTOH METODE LEAN
CANVAS
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Permasalahan yang
ada disekitar kKita

Solusl terhadap
permasalahan yang
ada disekltar kita

Kunc| bagaimana
kita bisa
meyakinkan
konsumen

Apa kelebihan nilai
produk

Apa keleblhan bisnis
kita yang tidak
dirniliki pesaing

SlapaSajayang
akan menjadi
konsumen kita

Apa kanal distribusi
dan Pemasaran yang
dibutuhkan

Braya apa Saja yang akan imbul didalam bisnls kita

kits

Permasukan darl mana yang akan Kita lerima ke bisnis




Key Partners al)
-Supplier bahan makanan
“Pedagang

-Penyelenggara pameran
makanan atau festival

~Selebgram

-Supplier kemasan
permibu g kus

Koy Actwities

-Membeli bahan untuk
pembuatan makanan

-Membuat makanan
bercita rasa nikmat.

-Melayani pelayanan
dengan ramah, cepat,
dan memuaskan.

-Mempertahankan kualitas
dan rasa

L
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Koy Resourcos

-Lokasi ynng strategis
dan mudah dijanglkau.

-Alat memasak

-Pekerja yang kompeten
untuk mengolah makanan

-Supplier bahan baku
terpercaya

Value Propositions i-i

-Tersedia dalam berbagai
varian dengan harga
terjangkau

-Bisa makan di tempat
atau takeaway

-Hemasan pembungkus
yang aman dan
ramah lingkungan

Customer Relationships '

<Prome gratis minuman
khusus untuk pemesanan
menu tertentu

-Potongan harga
khusus untuk pameran
atau festival,

Berbagai promosi
menarik untuk pembelian
khusus melalui aplikasi

Channels

Bs
-Media sosial

-Aplikasi pesan antar
makanan online

[Cojek, Grab,
ShopeeFood)

-Festival kuliner

Custamer Segmants

-Pelajar / Mahasiswa
-Pekerja

-Masyarakat berbagai
kalangan

Cost Structure
“Pengadaan alat memasak

-tMempersiapkan lokasi
sewa tempat, dsb

-Pengadaan bahan baku

¢

Revenue Streams

6

-Anggaran untuk pemasaran
dan promosi (opening,

festival dan pameran kuliner,
serta tawaran untuk kerja sama)

- Modal awal dari pribadi
- Dana dari investor

- Penjualan makanan

-Penjualan side dish

-Sistern bagi hasil
dari kerja sama [apabila sudah ada)

VT -~
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Key Pariners ¢y ey Activities -

® Supplier Bahan Balu

Berperan dalarm prosas
produksi hidangan

# Ganida Indonesia
Partnar pemasarsn
promao dengan
menunjukkan Board-
g Pags

» Citibank

Priskon dengan pemba
yaran meng gunakan
kartu knedin

Cost Structure

= Mencioiaban makanon sehat
B baeriualitgs, hérus roem-
gandung unsur s g

w hlembe peelay dren bask
pada karsumen,

® Melshukan pemasaran

miglalul madia soeial, wab-
sita, boran

Rey Resources =

® Sumber Daya

hamusia
® Bangunan restorsn

# Bahan Baku

= Biaya gaji karyawan

= Biaya lisirik

* Biaya bahan baku

* Biaya perawatan aset {bangunan, maja,

kursi, peralatan makan)

& Business Model Canvas: lkan Bakar Cianjur

Value ﬁ
Propasitions

& Termpat
- Myaman, bersih.
- Diagaln ruangan menailk
dargan unsur radisicanal
- Dilepgkapl muaik khas
Sunda
- Bpasana santa) & darmei

& Makanan
- Makanan khas Jawa
Barat.
= Dizallkan dafaem kandisi
sagar, bersiky, halal

» Pelayanan
- Pesteganan yang baik ol
?IW'HI ltl,'.\l'ISI_IIT.-IDII'l I'I'IEH.ILC

sampat keluar

- Sapan

- I‘_-lr‘

Barsiness Acoomn ling
Petra Christion Lnbversity

Clgs= of 2015

Customer w T T
Relationships Segments M
#® hedia Sosial

- Untuk benmteraksi ® Ekonarmi manengah

dengan pelancgaan paie

- Infio promao. :

- Event dengan hadiak e Konsumen dengan

wouehar makan i

~Share manu Bana, roagai Lmwr

(fua-mada).

Channels

| "
e

= Menanyakan
kepada konsumen
atas pelayanan &
kualitas makanan
yarg disajikan

Revenue dtreams

* Kauntungan penjualan

- Pandapatan utams darl makanan
& minuman,
- Dari penjualan rati & snack:



MODEL BISNIS 'LEAN CANVAS' I-Bisnis.com
Permasalahan; Solusi: Nilai Keunikan: Keuntungan Tidak |Target Pengguna:
1. Banyak orang - Mengumpulkan - Menyediakan Adil: - Karyawan
ingin memulai berbagai jenis beribagai ulasan - Pengangguran
bisnis tetapi sulit  |usaha lengkap berbagai - Calon wirausaha
menentukan pilihan| - Membuat media |jenis bisnis yang - Wirausahawan
2. Kurangnya media |pengetahuan dapat
pengetahuan seputar bisnis dikembangkan di
mengenai bisnis Indonesis
bagi pemula Kunci Utama: Media:

- Membeli Paket - Blog

Data

- Membuat blog
- Mendaftarkan
domain

- Forum Bisnis

Struktur Biaya:

- Rp 500.000,- / Bulan

Aliran Pendapatan:
- Sxxx dari donasi dan iklan




The Business Model Canvas

gojek

&

ey FPartnaers

“Mitra pangemudi
{drlver gojek)

“Penyodia infrastruktur sorver
-Supplier atribut driver

~Bank

=hsniramnsi

-Rental kendaraan

Manghubungkan driviar dan
pENggun

Ky Actoiles

‘Manajcmen data

-Pemeliharaan dan upgrade
emrvar, aplikas & database

-Ri=et dan pengembangan

Ky Resources
A plikasi Cojek

i
2Na
-Google maps
-INFFIStrUATUr SorVer

S0

-fiana investor

Wallie Proposiions ﬁ

Penyedia alat transportasi
macsal yang berkualitas
dengan harga tegjangkau
-fkeos mudah dan cepat

-CPS akurat

Customer Relationships '
-Promic dan diskon

-Email newsletter
-Pengaduan krithk

dan saran kepada driver
,fmlt.r: restoran

Channgls m
-Aplikasi Gaojek

Jklan Billboard & paid ads
spladla social

Testimond pelanggan
darl rating

~CUustomer £arvico

CUsIomer segments

-Pengguna transportas umum

-PERgEURE EManphons

-Pokoria

-Brelajar [ mahaslswa
-l rurnah tangga
Suka lavanan praktis

Gonerasi melek intornet

Cost STrucurs

-Bagh hasil miva driver

-Bizya APl Goocagle Maps

-Pegnyewaan ind rastrukiur sorvor

“Caji pogawai kantor

-Biaya operasional kantor

-Biaya pemeliharaan dan perbalkan sisvem

-Biaya riset dan pongombangan

&

Reverue Stieams
-Pengguna jasa Gojek
-Pangisian saldo CoPay

-Pambaogian keuntungan dar mitra perusahaan




Business Model Canvas: Rujak Cingur Achmad Jais

Key Partners (= - » Key Actlvltles I

* Supplier Bahan Baku

Eamurgiinan bacar

banipa Fiss Tradisiaral

Cost Structure

= Plengel ola b baku
dengan tehndk dan raeps
anhhi (i TErErie, BEhin i
e B nokorresnas yang
(-1

= Pt agkan mababnen plenomn
el caim o Habeboan ol i
T vsrnbiies, il e ek
ki e Cag R L0 NNrTIeD

key Resources :

o Surmbier Dayva
Manusia

0 fiszap dan teknik

pengclahan bakan
-1

* Biaya bahan bakus
# Biaya [istrix; air, dsb
8 Biaya tenaga kera

* Biaya perawatan aset (gedung, meja-kurs,

alug masak, alat mokan, dsb.)

Value
Proposifions

[

- Mindsat arang Suabiayd;
praear Fujak clngur hanys
di E'u.|.:'l: ’iing.lr Achrmad
Jas

# Kialitas Cingur
« Ermpie, tickakc bar by
“MNemiliki rasas ishimews
dan khay.

= Tompe yang diqunakan
< Tampa orzpy Barnads
deanegan tamps ol rujak
Cingur yarg lain

= Tempat

- Tampat bagis dan me-
reracdahi

Customer

Rekafionships %

» Tidak rmelakukan
brarral usaha

Karanin rnmuph:lcur‘l
et makan ta-
digkanal, dikelola kelu-
arga
- Mara gaman kurangy
L steniksur

Channels
e

= Memberikan gfibar
kepuaeds pedamggan men-
e vl k-
dasan. pidan untuk
Fivakear chi it dhau
tida k menggunakar
bahan terbentu

» Tidak memarhikanom-
rvoss kehusos ks mna

guidhgh tirkaraal.

Revenue Streams

Baesiness Accounding
Fetra Cnristian Lmiversity
Class of 2015

Customer

Segments . .

* Keluarga

* Boragam kalangan,
dan. generasi ke
ENEras.

* Panjualan makanan dan minuman



Diskusikan secara berkelompok mengenai

danvas Berdasarkan (e Banis yong sudan

ditentukan dipertemuan sebelumnya.

Setelah berdiskusi presentasikan di depan
kelas.
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"Wirausahawan sejati menciptakan peluang
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